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  PT. Panca Buana Plansindo merupakan perusahaan yang 

bergerak dibidang penjualan alat-alat spare part mesin. Pada dunia 

bisnis, seperti perusahaan dapat memanfaatkan database untuk 

menyimpan data transaksi penjualan. Data transaksi yang semakin 

lama akan semakin bertambah banyak, menjadi kendala bagi pelaku 

bisnis dalam mengelola data transaksi tersebut. Dalam masa 

pandemic ini, perusahaan mengalami penurunan penjualan. 

 Permsalahan tersebut membutuhkan sebuah metode yang 

nantinya dapat menghasilkan sebuah informasi ataupun analisa pola 

penjualan yang dapat membantu meningkatkan penjualan, yaitu 

dengan menggunakan Data Mining. Dalam Data Mining Terdapat 

beberapa algoritma yang dapat diterapkan, diantaranya adalah FP-

Growth. FP-Growth adalah salah satu alternatif algoritma yang dapat 

digunakan untuk menentukan himpunan data yang paling sering 

muncul (freequent item set) dalam sekumpulan data 

 Hasil penelitian ini mendapatkan hasil yang maksimal dalam 

menganalisa pola pola pembelian dan  lebih efisien maupun efektif 

dalam mengetahui strategi promosi demi meningkatkan pelayanan 

dan pemasaran produk. 
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1. PENDAHULUAN 

PT. Panca Buana Plansindo merupakan perusahaan yang bergerak dibidang penjualan alat-alat spare 

part mesin. Pada dunia bisnis, seperti perusahaan dapat memanfaatkan database untuk menyimpan data 

transaksi penjualan. Data transaksi yang semakin lama akan semakin bertambah banyak, menjadi kendala bagi 

pelaku bisnis dalam mengelola data transaksi tersebut. Dalam masa pandemic ini, perusahaan mengalami 

penurunan penjualan. Permsalahan tersebut, maka perusahaan membutuhkan sebuah metode yang nantinya 

dapat menghasilkan sebuah informasi ataupun analisa pola penjualan yang dapat membantu meningkatkan 

penjualan, yaitu dengan menggunakan Data Mining [1]. 
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Data Mining dapat diterapkan dalam berbagai bidang usaha perdagangan aktivitas penjualan [2]. 

Dalam menjalankan aktivitas penjualan perusahaan harus dapat menentukan sasaran penjualan dengan baik 

agar penjualan yang dilakukan bisa dicapai dengan keuntungan yang maksimal, salah satu untuk 

memaksimalkan keuntungan pada penjualan bisa dilakukan dengan cara melakukan promosi produk yang 

dijual secara online maupun offline. Namun promosi yang   dilakukan tersebut dinilai belum efektif karena 

ketika mempromosikan produk belum memperhitungkan seberapa besar kemungkinan pelanggan tertarik 

kepada produk tersebut. 

Data Mining suatu istilah yang digunakan untuk menentukan pengetahuan yang tesembunyi di dalam 

database. Dalam pengembangan Data Mining memiliki banyak defenisi yang cukup beragam sehingga Data 

Mining dapat menambah pengetahuan.  

Data Mining biasa disebut sebagai knowledge discover in database  (KDD) merupakan kegiatan yang 

meliputi pengumpulan, pemakaian data historis untuk menentukan keteraturan atau penentuan pembelian 

barang yang kurang akurat  dapat mengakibatkan kebijakan rekomendasi produk dan promosi yang dilakukan 

tidak tepat sasaran [4]. Bila sasaran pelanggan tidak ditentukan dengan baik, maka hanya akan menghabiskan 

banyak waktu dan biaya. Agar promosi yang dilakukan perusahaan tepat sasaran  bisa dilakukan dengan 

memanfaatkan teknik data  mining.  Dalam Data Mining Terdapat beberapa algoritma yang dapat diterapkan, 

diantaranya adalah FP-Growth. FP-Growth adalah salah satu alternatif algoritma yang dapat digunakan untuk 

menentukan himpunan data yang paling sering muncul (freequent item set) dalam sekumpulan data [3]. 

Algoritma FP-Growth merupakan pengembangan dari Algoritma FP-Grwoth. 

 

2. METODE PENELITIAN 

 Deskrip penelitian ini membantu dalam menganalisa pola, maka data yang digunakan sebagai sampel 

dalam penelitian ini yaitu Identifikasi Data Transaksi Spare Part Mesin. Identifikasi data dilakukan setelah 

data terkumpul dan sesuai dengan kebutuhan sistem ini. Data yang diambil merupakan data Transaksi Spare 

Part Mesin pada tanggal 02 Desember 2021s/d 31 Mei 2021 pada PT Plasindo Panca Buana Data tersebut 

adalah data sample dari data Transaksi Spare Part Mesin sebanyak 180 (6 Bulan) Transaksi Spare Part Mesin 

dan dapat dilihat pada tabel 1. data Transaksi Spare Part Mesin. 

Table 1 Data Transaksi Spare Part Mesin 
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1 PJ001 02/12/20 √  √  √ √    √   

2 PJ002 03/12/20  √   √  √   √   

3 PJ003 04/12/20 √  √      √  √  

4 PJ004 05/12/20 √   √  √  √     

5 PJ005 06/12/20  √ √ √     √    

6 PJ006 07/12/20 √     √  √ √    

7 PJ007 08/12/20  √   √  √     √ 

8 PJ008 09/12/20   √  √ √       

50 PJ050 21/12/20 √    √    √  √  

51 PJ051 22/1/21  √ √ √  √       

Lanjutan Pada Lampiran 

18

0 PJ0180x 

31/5/21    √      √   

Frekuensi Kemunculan 72 56 96 78 78 60 36 30 66 54 36 18 

 

Berdasarkan tabel 1 yang berisi item-item dengan nilai Support  yang dimilikinya dengan menetapkan 

minimum Support  ≥ 20%, maka item – item yang memiliki nilai Support  kurang dari 20% dihilangkan. Hasil 

dapat terlihat pada tabel  

Tabel 2 Nilai Support  1Item Set Memenuhi Minimum Support  

No Kode Item Frekuensi Kemunculan Support  

1 IC Program 72 40.00% 

2 Inverter 1 HP 220 V 56 30.00% 

3 Capasitor 50V  96 533% 

4 Dinamo 78 433% 

5 Alarm / Bel Kring 78 433% 

6 Mata Bor 3 MM 60 333% 
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7 Mur Besar 36 20.00% 

8 Heater Batang 30 36.67% 

9 Heater SAW 45 MM 66 30.00% 

10 Inveter 2HP 3PHASE 54 20.00% 

 

Dengan menetapkan aturan Support dan Cofidence, maka item – item yang pada tabel berikut ini: 

Tabel 3 Aturan Rule 

No Rule 

1 Cofidence  ≥ 20% 

2 Support  ≥ 20% 

 

Tabel 4  Pola Kombinasi 2-Item Set 

No Pola 2 Item Set 

Frekuensi 

Kemunculan 

A ∩ B 

Nilai Support  

1 IC Program, Capasitor 50V 48 (48/180) x 100%= 26.67% 

2 IC Program, Heater Batang 48 (48/180) x 100%= 26.67% 

3 Capasitor 50V, Dinamo 48 (48/180) x 100%= 26.67% 

4 Capasitor 50V, Mata Bor 3 MM 36 (36/180) x 100%= 20.00% 

5 Capasitor 50V, Heater Batang 48 (48/180) x 100%= 26.67% 

6 Alarm / Bel Kring, Heater SAW 45 MM 42 (42/180) x 100%= 233% 

 

Dalam membuat Conditional Pattern berdasarkan FP-Tree, maka akan dihitung nilai Confidence 

dengan aturan minimum Confidence = 60% ditentukan dari setiap kombinasi Item yang terdapat pada tabel 3.5 

berdasarkan rumus : 

𝐶𝑜𝑛𝑓𝑖𝑑𝑒𝑛𝑐𝑒 =
Jumlah Transaksi Mengandung A dan B

Total Transaksi Mengandung A
 𝑋 100%  

 Dengan nilai Confidence yang didapat, kemudian hilangkan nilai Confidence yang tidak memenuhi 

ketentuan kurang dari Confidence 60 % yaitu sebagai berikut: 

Table 5 Hasil Minimum Confidence 

No Aturan 
Frekuensi 

KemunculanA 

Frekuensi 

Kemunculan 

A∩B 

Nilai Confidence  

1 
Heater SAW 45 MM, Alarm / 

Bel Kring 
54 42 77.78% 

2 Heater Batang, Capasitor 50V 66 48 72.72% 

3 Heater Batang, IC Program 66 48 72.72% 

4 IC Program, Heater Batang 72 48 66.67% 

5 IC Program, Capasitor 50V 72 48 66.67% 

6. Dinamo, Capasitor 50V 78 48 61.53% 

7 
Mata Bor 3 MM, Capasitor 

50V 
60 36 60.00% 

 

Dari rule yang terbentuk pada tabel 3.8 maka dapat diambil kesimpulan sebagai berikut : 

a. IF A10,A05 Then Support 23.33% AND Confidence  77.78%. 

b. IF A09,A03 Then Support 26.67% AND Confidence  72.72%. 

c. IF A09,A01 Then Support 26.67% AND Confidence  72.72%. 

d. IF A01,A09 Then Support 26.67% AND Confidence 66.67%. 

e. IF A01,A03 Then Support 26.67% AND Confidence 66.67%. 

f. IF A04,A03 Then Support 26.67% AND Confidence 61.53%. 

g. IF A06,A03 Then Support 20.00% AND Confidence 60.00%.  

 Dapat diambil kesimpulan sebagai berikut : 

a. Jika konsumen membeli (Heater SAW 45 MM) maka akan dipasangkan bersama (Alarm / Bel Kring) 

dengan Support 23.33% dan Confidence  77.78%. 

b. Jika konsumen membeli (Heater Batang) maka akan dipasangkan bersama (Capasitor 50V)dengan 

Support 26.67% dan Confidence  72.72%. 

c. Jika konsumen membeli (Heater Batang) maka akan dipasangkan bersama (IC Program)dengan Support 

26.67% dan Confidence  72.72%. 
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d. Jika konsumen membeli (IC Program) maka akan dipasangkan bersama (Heater Batang)dengan Support 

26.67% dan Confidence 66.67%. 

e. Jika konsumen membeli (IC Program) maka akan dipasangkan bersama (Capasitor 50V)dengan Support 

26.67% dan Confidence 66.67%. 

f. Jika konsumen membeli(Dinamo) maka akan dipasangkan bersama (Capasitor 50V)dengan Support 

26.67% dan Confidence 61.53%. 

g. Jika konsumen membeli (Mata Bor 3 MM) maka akan dipasangkan bersama (Capasitor 50V)dengan 

Support 20.00% dan Confidence 60.00%. 

  Dari aturan asosiasi yang didapat maka dapat ditentukan hasil rekomendasi yang akan dipergunakan 

oleh pihak perusahaan: 

Tabel 6 Hasil Rekomendasi 

 

No Hasil Rekomendasi 

1 Jika konsumen membeli Spare Part Mesin (Heater SAW 45 MM) maka dapat 

direkomendasikan kepada konsumen untuk membeli juga (Alarm / Bel Kring)  

2 Jika konsumen membeli Spare Part Mesin (Heater Batang) maka dapat direkomendasikan 

kepada konsumen untuk membeli juga (Capasitor 50V)  

3 Jika konsumen membeli Spare Part Mesin (Heater Batang) maka dapat direkomendasikan 

kepada konsumen untuk membeli juga (IC Program). 

4 Jika konsumen membeli Spare Part Mesin (IC Program) maka dapat direkomendasikan 

kepada konsumen untuk membel juga (Heater Batang)  

5 Jika konsumen membeli Spare Part Mesin (IC Program) maka dapat direkomendasikan 

kepada konsumen untuk membeli juga (Capasitor 50V)  

6 Jika konsumen membeli Spare Part Mesin (Dinamo) maka dapat direkomendasikan kepada 

konsumen untuk membeli juga (Capasitor 50V)  

7 Jika konsumen membeli Spare Part Mesin (Mata Bor 3 MM) maka dapat direkomendasikan 

kepada konsumen untuk membeli juga (Capasitor 50V)  

 

 

3. ANALISA DAN HASIL 

 Fungsi dari interface (antarmuka) ini adalah untuk memberikan input dan 

menampilkan output dari aplikasi. Pada aplikasi ini memiliki interface yang terdiri dari 

Menu login, Transaksi, Data Item Set  dan Menu proses FP_Growth. 
Dalam halaman utama untuk menampilkan pada tampilan Menu pada awal sistem yaitu  Menu login 

dan menu utama. Adapun Menu halaman utama sebagai berikut. 

1. Menu Login 

Menu login merupakan menu untuk admin mengiput username dan password dan ketika login berhasil, 

maka sistem menampilkan menu utama yang menghubungkan data item dan transaksi. Adapun interface 

login pada Gambar 1 : 

 
Gambar 1 Menu Login 

2. Menu Register 

Register merupakan menu yang melakukan registrasi akun, maka adapun interface program sebagai berikut. 
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Gambar 2 Menu Register 

3. Menu Verifikasi / Lupa Password 

Verifikasi merupakan menu yang menampilkan password dan username yang lupa dengan memasukan 

kode verifikasi, maka adapun interface program sebagai berikut. 

 
Gambar 3 Menu Verifikasi 

4. Menu Utama  

Menu Utama digunakan sebagai penghubung untuk Menu Data iterm, data transaksi , proses dan laporan. 

Berikut adalah tampilan Menu Utama: 

 
Gambar 4 Menu Utama 

Dalam adminstrator untuk menampilkan Menu pengolahan data pada penyimpanan data kedalam 

database yaitu Menu item, dan Menu transaksi Adapun Menu halaman adminstrator utama sebagai berikut. 

1. Menu item 

Menu item berfungsi untuk pengolahan dalam penginputan data, ubah data dan penghapusan data barang. 

Adapun Menu barang  sebagai berikut. 
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Gambar 5 Menu Data Item 

 

2. Menu Data Transaksi 

Menu transaksi untuk pengolahan data transaksi penjualan Spare part mesin Cinta Ponsel.  Adapun Data 

Transaksi sebagai berikut. 

 
Gambar 6 Menu Data Transaksi 

Pada bagian ini anda diminta untuk melakukan pengujian dengan sampling data baru dan pada bagian 

ini anda diminta untuk dapat menguji keakuratan sistem yang anda rancang dengan tools-tools yang sudah 

teruji dan terkalibrasi sebelumnya. Adapun hasil proses program dalam penjualan Spare part mesin sebagai 

berikut. 

 
Gambar 7 Hasil Mengasosiasikan FP_Growth 

 
Gambar 8 Laporan Hasil 
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4. KESIMPULAN 

Berdasarkan hasil analisa dari permasalahan yang terjadi dengan kasus yang di bahas tentang 

menganalisa pola penjualan dengan menerapakan algoritma FP-Growth terhadap sistem yang dirancang dan 

dibangun maka dapat ditarik kesimpulan sebagai berikut : 

1. Analisa pola penjualan pada Spare Part Mesin dilakukan melalui wawancara, studi literatur, dan 

obeservasi tempat untuk sebagai bahan penelitian dan mengamati pemahaman dalam pola penjualan PT. 

Panca Buana Plasindo. 

2. Menentukan cara yang tepat  yaitu menerapkan algoritma FP-Growth dan menganalisa transaksi 

penjualan berdasarkan kombinasi 2 item set dan membangunkan pohon keputusan. 

3. Mengimplementasikan sistem yang dapat menganalisa pola penjualan pada PT. Panca Buana Plasindo 

menggunakan algoritma FP-Growth  dilakukan dengan cara memasukan data transaksi untuk memproses 

analisa pola penjualan PT. Panca Buana Plasindo dengan menerapkan algoritma FP-Growth. 
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