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1. PENDAHULUAN

Strategi pencapaian dalam penjualan membuat persaingan bisnis semakin tajam. Faktor utamanya
adalah ketelitian konsumen dalam memilih suatu produk yang tidak hanya dilatarbelakangi oleh harga yang
ekonomis, namun dapat membantu kegiatan sehari hari [1]. Persaingan dunia bisnis ini terjadi pada seluruh
perusahaan baik barang maupun jasa, termasuk di perusahaan penjualan produk herbal. Produk herbal
merupakan alternatif yang banyak dipilih oleh masyarakat dalam berbagai kebutuhan terutama produk obat-
obatan herbal. Dikarenakan produk herbal memiliki efek samping yang sangat kecil.

PT. HPAI wilayah Banda Aceh merupakan salah satu perusahaan yang bergerak di bidang distribusi
berbagai macam produk herbal. Semakin tingginya minat masyarakat terhadap produk herbal menimbulkan
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banyaknya persaingan dalam penjualan produk herbal. Permasalahan yang sering dialami ketika penjualan
produk herbal tidak mencapai target penjualan akan mengakibatkan pendapatan perusahaan mengalami
penurunan hal tersebut akan menimbulkan dampak negatif diantaranya pembayaran sewa, pemberian gaji
karyawan dan kebutuhan untuk produksi lainnya akan terhambat. Oleh karena itu dibutuhkan suatu sistem yang
dapat mengolah data penjualan produk herbal di masa lalu, sehingga dapat digunakan untuk membantu
perusahaan dalam mengestimasi penjualan produk herbal di masa yang akan datangUntuk itu dibutuhkan
penerapan data mining dalam memecahkan masalah tersebut diatas. Data Mining bertujuan untuk
menghasilkan pengetahuan dan informasi baru yang masih tersembunyi didalam bongkahan data yang besar.
[2] Data mining merupakan serangkaian proses untuk menggali nilai tambah dari suatu kumpulan data berupa

pengetahuan yang selama ini tidak diketahui.

Dalam Data Mining terdapat beberapa jenis metode diantaranya: prediksi, asosiasi, klasifikasi,
klastering dan estimasi. Regresi linier berganda merupakan salah satu algoritma data mining dalam metode
estimasi. Regresi linier berganda merupakan metode yang digunakan untuk menentukan suatu hubungan sebab-
akibat antar variabel satu dengan yang lain [3]. Dengan metode ini diharapkan dapat mengestimasi penjualan
produk HPAI guna mengetahui potensi penjualan produk di masa akan datang.

Metode regresi linier berganda adalah sebuah teknik dalam menganalisis data dengan cara kerja yang
mencoba dan mencari hubungan antara dua variabel atau lebih khususnya antara variabel- variabel yang
mengandung sebab akibat. [1]

Analisis regresi linear berganda sering sebagai analisis preferensi yang digunakan untuk mengetahui
pengaruh dari satu variabel atau peubah dengan variabel lainnya. Rumus umum yang digunakan pada analisis
regresi adalah

Y =a+hX +CZ

Model regresi linier berganda (Multi-Linear Regression, MLR) adalah sebuah model yang menggambarkan
dan menerangkan hubungan satu variabel tergantung (dependent variable) terhadap dua atau lebih variabel
penduga (predictor variables). [2]

Regresi linier berganda merupakan perluasan dari regresi linier sederhana Perluasan terlihat dari
banyaknya variabel bebas pada model regresi tersebut. Bentuk umum regresi linier berganda dapat dinyatakan
secara statistik sebagai berikut [3]:

Y =a+ b Xi+ boXot ...+ bnXn

Dimana:

Y = Variabel Terikat

X = Variabel Bebas

a,b1,by,by = Parameter Regresi/ Koefisien Regresi

Kelebihan metode regresi linier berganda diantaranya adalah dalam melakukan generalisasi dan
ekstraksi sebuah data dari pola data tertentu, mampu mengakuisisi sebuah ilmu pengetahuan walaupun tidak
memiliki sesuatu yang pasti, dan mampu melakukan perhitungan secara parallel atau banyak sehingga proses
yang dilakukan tidak memerlukan banyak waktu [2].

2. METODE PENELITIAN

Adapun tahapan yang dilakukan dalam penelitian guna untuk menyelesaikan permasalahan yang telah
dijelaskan pada Bab sebelumnya termasuk pada bagian latar belakang permasalahan, mencakup pada:
1.  Teknik Pengumpulan Data
Teknik pengumpulan data berupa suatu pernyataan tentang sifat, keadaan, kegiatan tertentu dan
sejenisnya. Pengumpulan data dalam penelitian ini dilakukan ke HPAI menggunakan 2 cara berikut merupakan
uraian yang digunakan :
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a. Wawancara
Pengumpulan data dengan melakukan tanya jawab langsung dengan narasumber dari objek yang
diteliti untuk memperoleh yang diinginkan. Wawancara dilakukan guna mendapatkan alur kerja
pada objek yang diteliti yang akan digunakan dalam menentukan fitur-fitur yang akan dibangun.
Pada tahapan wawancara dilakukan dengan cara mewawancarai dengan pemilik dan penjual HPAI
tentang penjualan masker. Berdasarkan hasil wawancara yang dilakukan berikut ini adalah variabel-
variabel yang menjadi tolak ukur dalam mengestimasi penjualan HPAI yaitu sebagai berikut :

Tabel 1 Variabel Yang Digunakan

NO VARIABEL NAMA VARIABEL
1. X1 Herbal

2. X Kecantikan

3. X3 Makanan sehat
4, X Fashion & Lifestyle
5. Xs Marketing Tools
6. Y Jumlah Penjualan

b.  Observasi
Metode pengumpulan data ini digunakan untuk mendapatkan data yang berkaitan dengan peninjauan
langsung ke produsen HPAI tentang penjualan untuk HPAI di setiap periodenya tersebut.
Berikut ini adalah data penjualan untuk HPAI di setiap periodenya yang diperoleh dari Pabrik HPALI.
Tabel 2. Data Penjualan HPAI

Penjualan
i Jumlah
nggge Herbal | Kecantikan Mgé(r?arl[an F.asglon Mzﬁrrgglt;ng Penjualan
Lifestyle
X1 X2 X3 X4 X5 Y
Januari 22.174 22.739 17.250 34.00 25.00 52.8700
Februari 21.338 21.599 17.620 32.50 26.00 52.5308
Maret 21.518 21.578 17.740 32.00 28.00 53.9743
April 19.465 21.100 18.275 32.00 26.50 54.0230
Mei 20.285 21.350 18.235 28.50 25.20 51.2722
Juni 21.173 20.625 18.490 29.50 20.50 53.1292
Juli 21.409 20.970 18.855 25.00 26.50 53.5048
Agustus 21.740 21.340 19.210 27.00 26.00 54.8194
September 22.160 21.805 19.400 30.50 23.50 55.2159
Oktober 22.444 22.160 19.655 31.00 25.00 55.9890
November 22.982 22.385 19.905 28.00 25.80 57.0525
Desember 23.974 22.978 20.505 29.50 22.50 58.4449
Jumlah 260.6620 | 260.6290 | 225.1400 | 359.5000  300.5000 652.8258

3. ANALISA DAN HASIL
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Setelah implemetasi dilakukan maka langkah selanjutnya yaitu melakukan pengujian sistem terhadap
proses perhitungan metode Regresi linear. Pengujian sistem ini ditujukan untuk mengetahui seberapa akurat
dan tepat aplikasi yang telah dirancang dan untuk mengetahui bug- bug yang ditemukan. Diawali dari peng-
inputan data kedalam sistem pada Form Data Penjualan, dan dapat juga menggunakan fungsi Import data.

8 Form Data Penjualan

Import Data Excel

Tanggal

E

Januar

EEEEEEERE

BEEEEBENEE

BE

Gambar 1 Form Data Penjualan PT. HPAI wilayah Banda Aceh
Setelah data sesuai dengan yang diinputkan ke sistem pada Form Data Penjualan PT. HPAI wilayah
Banda Aceh, selanjutnya memasukkan nilai x1, x2, x3, x4 dan x5 pada periode terakhir (periode desember
2020) yaitu nilai x1 sebesar 23.974 nilai x2 sebesar 22.978, x3 sebesar 20.505, x4 sebesar 29.50 dan nilai x5
sebesar 22.50.
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4. KESIMPULAN

Berdasarkan analisa pada permasalahan yang terjadi dalam kasus yang diangkat tentang mengestimasi
mengestimasi penjualan HPAI maka dapat ditarik kesimpulan sebagai berikut :
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1. Berdasarkan hasil penelitian maka dalam menganalisa dan mengestimasi penjualan produk Herbal
Penawar Alwahidah Indonesia (HPAI) dapat dilakukan dengan menggunakan algoritma Regresi Linier
Berganda.

2. Dalam menerapkan metode regresi linier berganda dalam mengestimasi penjualan produk HPAI secara
tepat dan akurat, dibutuhkan data dan variabel-variabel yang saling mempengaruhi penjualan, yang akan
digunakan sebagai data proses untuk regresi linier berganda.

3. Dalam merancang aplikasi untuk mengestimasi penjualan produk Herbal Penawar Alwahidah Indonesia
(HPAI) maka dapat dilakukan dengan perancangan menggunakan UML dan menggunakan pemrograman
visual.
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