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Article history: Abstrak PT. Mitra Andal Sejati Medan merupakan perusahaan yang bergerak

dalam penjualan produk kecantikan yang menghasilkan banyak transaksi
penjualan setiap harinya. Kebanyakan data transaksi penjualan tidak
dimanfaatkan kembali, hanya disimpan sebagai arsip dan untuk pembuatan
laporan penjualan maka akan menimbulkan masalah baru dimana data akan
terus menumpuk sehingga perusahaan harus menyediakan biaya untuk
pemeliharaan data tersebut.
Untuk mengatasi permasalahan tersebut dibutuhkan sebuah aplikasi data
mining yang mampu mengatur pola penjualan produk kecantikan pada PT.
Mitra Andal Sejati Medan dimana setiap data yang diperoleh dari PT. Mitra
Andal Sejati Medan akan dihitung menggunakan algoritma FP-Growth. Hasil
dari penelitian adalah sebuah aplikasi datamining yang mengadopsi
algoritma FP-Growth serta mampu menjawab permasalahan tekait mengatur
pola penjualan produk kecantikan pada PT. Mitra Andal Sejati Medan.
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1. PENDAHULUAN
Penjualan merupakan suatu usaha bisnis dalam menjual produk/jasa untuk mengembangkan strategi
pemasaran dalam memperoleh laba dan meningkatkan strategi pemasaran. Pada keseluruhan proses
bisnis penjualan merupakan kegiatan yang terpisah dari semua kegiatan perdagangan lainnya. Penjualan
merupakan bagian dari pemasaran. Penjualan melibatkan kontak langsung, satu lawan satu dengan
calon pelanggan [1].
Data penjualan mempunyai transaksi yang sangat besar jika penjualan dilakukan setiap harinya. Jika
data tersebut hanya disimpan tanpa digunakan lagi maka akan menimbulkan masalah baru dimana data
akan terus menumpuk sehingga perusahaan harus menyediakan biaya untuk pemeliharaan data tersebut.
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Demikian juga yang terjadi pada PT. Mitra Andal Sejati Medan. Transaksi penjualan produk yang ada
seharusnya dapat digunakan dalam meningkatkan penjualan produk kecantikan guna meningkatkan omset,
mengatur susunan produk dalam gudang, dapat juga digunakan sebagai bahan promosi dengan
mengumpulkan produk yang sering terjual bersamaan.

Untuk mengatasi permasalahan tersebut dibutuhkan sebuah aplikasi data mining yang mampu mengatur
pola penjualan produk kecantikan pada PT. Mitra Andal Sejati Medan. “Data Mining adalah serangkaian
proses untuk menggali nilai tambah berupa informasi yang selama ini tidak diketahui secara manual dari
suatu basis data. Informasi yang dihasilkan diperoleh dengan cara mengekstraksi dan mengenali pola yang
penting atau menarik dari data yang terdapat dalam basis data” [2]. Dimana setiap data yang diperoleh dari
PT. Mitra Andal Sejati Medan akan dihitung menggunakan algoritma FP-Growth.

Algoritma FP-Growth merupakan pengembangan dari algoritma Apriori. Algoritma Frequent Pattern
Growth (FP-Growth) adalah salah satu alternatif algoritma yang dapat digunakan untuk menentukan
himpunan data yang paling sering muncul (frequent itemset) dalam sebuah kumpulan data [3]. Algoritma
FP-
Growth adalah sebuah metode dalam data mining untuk mencari frequnet itemset tanpa menggunakan
candidate generation. Pembangunan data menggunakan struktur FP-Tree untuk mengolah database
transaksi [4].

2. METODE PENELITIAN

Metode penelitian adalah langkah-langkah yang dilakukan untuk mengumpulkan informasi atau data
yang dapat diperoleh dari seorang pakar sebagai gambaran rancangan penelitian yang akan dibuat. Dalam
metode ini biasanya ada perancangan percobaan berdasarkan data primer dan data sekunder yang telah
didapatkan. Di dalam melakukan penelitian terdapat beberapa cara yaitu sebagai berikut :

1. Data Collecting
Teknik Data Collecting adalah proses pengumpulan data yang berguna untuk memastikan informasi

yang didapat oleh peneliti. Teknik pengumpulan data terdiri dari 2 jenis yaitu:
a. Observasi

Tahap ini melakukan tinjauan langsung ke PT. Mitra Andal Sejati Medan yang beralamat di Medan.
b. Wawancara

Teknik wawancara ini dilakukan untuk mendapatkan data dan informasi mengenari permasalahan yang
dihadapi perusahaan terkait dalam nenentukan produk yang sering terjual bersamaan. Wawancara dilakukan
dengan dengan bagian Marcendasing/Pemasanaran pada PT. Mitra Andal Sejati Medan (Martinus Giawa)
dan HRD (Wulandari).
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Tabel Frekuensi

Kemunculan Tiap item
(Data)

3. ANALISA DAN HASIL

5.1 Kebutuhan Sistem

Implementasi FP-Growth dalam menganalisa penjualan produk kecantikan pada PT. Mitra Andal Sejati
Medan membutuhkan 2 perangkat yaitu: Perangkat Lunak (Software) dan Perangkat Keras (Hardware).
Adapun perangkat lunak dan perangkat keras yang digunakan adalah sebagai berikut:

5.1.1 Perangkat Keras (Hardware)

Perangkat keras (hardware) yang dapat digunakan dalam penelitian ini adalah sebagai berikut:
1. Prosessor Minimal Intel Dua Core Processor
2. Hardisk Minimal 500 Gb
3. Ram Minimal 2 Gb
4. Monitor
5. Mouse
6. Printer
7. Keyboard

36 A36 8 (8/120) * 100% = 6,667%

37 A37 5 (5/120) * 100% = 4,167%

38 A38 7 (7/120) * 100% = 5,833%

39 A39 1 (1/120) * 100% = 0,833%

40 A40 1
1

(11/120) * 100% = 9,167%

41 A41 9 (9/120) * 100% = 7,5%
42 A42 4 (4/120) * 100% = 3,333%
43 A43 1 (1/120) * 100% = 0,833%
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5.1.2 Perangkat Lunak (Software) Perangkat lunas (software) yang dapat digunakan

1.Form Login
Form Login merupakan form yang digunakan sebagai media untuk membatasi hak akses. Cara

menjalankannya adalah dengan mengisi username dan password yang benar kemudian klik tombol login untuk
masuk kedalam sistem, klik tombol batal untuk mengosongkan field.

2.Form Utama
Form utama berisi menu yang digunakan untuk memanggil setiap form yang terkait dengan aplikasi

yang dibangun. Cara menjalankannya dengan memilih salah satu menu untuk memanggil form lain.
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3.Form Data
Form data berisi data nilai transaksi penjualan produk kecantikan. Cara menjalankannya dengan

menekan tombol browse, kemudian memilih data transaksi yang disimpan sebelumnya dalam bentuk file excel.
Data transaksi yang terdapat pada file excel tersebut akan tampil kedalam datagrid kemudian tekan tombol lanjut
untuk menampilkan form proses. Tekan tombol batal untuk mengosongkan datagrid.

4. Form Proses
Form proses berisi perhitungan nilai support dan confidence untuk setiap produk yang terdapat pada

transaksi penjualan dan menggabungkan 2 item yang sering terjual bersamaan. Cara menjalankannya dengan
mengisi nilai minimum support dan confidence, kemudian menekan tombol ‘proses’, maka sistem akan
menggabungkan hasil analisa terhadap 2 produk yang sering terjual bermasaan. Tekan tombol simpan untuk
menyimpan hasil analisa kedalam database. Tekan tombol reset untuk mengosongkan semua datagrid.
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5.Laporan
Form Laporan adalah form yang berisi tentang hasil analisa penjualan terhadap produk kecantikan yang

sering terjual secara bersamaan.
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3.1. Pengujian Dengan Black Box Testing

3.2. Pengujian Dengan Aplikasi Rapid Miner

KESIMPULAN

Dari hasil pembahasan bab I sampai bab V mengenai aplikasi Data Mining dalam menganalisa
penjualan produk kecantikan pada PT. Mitra Andal Sejati Medan dengan metode FP-Growth.
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